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Como salir adelante

haciendo lo que te gusta

VOCACIONAL.
Una de las ma-
neras de capear
el temporal de la
crisis es aferrar-
se a las propias
ideas y empren-
der siguiendo la
senda de la
propia vocacion

ANGEL FERNANDEZ

e puede triunfar, dis-
frutar y ganar dinero

uno desea. “Todo tie-

las crisis dan posibilidades ines-
peradas si se saben ver”, comenta
Angel, un joven empresario que
tiene su clientela entre los jubila-
dos de la tercera edad, un campo,
el sector geriatrico, en el que em-
pezo “por echar una mano” y que
ha acabado siendo su modo de
vida. “Todo el mundo piensa, por
ejemplo”, explica, “que el enveje-
cimiento de la poblacion es malo,
y puede serlo, pero visto con 0jo
empresarial puede ser un foco
de oportunidades. Nuevos colec-
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haciendo aquello que |

ne dos caras y todas |

“la vocacion y la ilusion son in-
dispensables en un campo como
este. Aqui las jornadas no son de
ocho horas v luego te vas a casa”.

Las inversiones necesarias para |
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que este tipo de negocio funcione |
 son millonarias, y ellos lo solven-

tan aunando subvenciones publi-

. cas y aportaciones de pequefios

inversores, ademas de considerar

~ esencial “una red sdélida de con-

tivos, nuevas demandas, nuevo |

negocio. Si ademas te gusta, eres
teliz”.

AGRUPACION DE UNIVERSIDADES

Y es que ideas no faltan, como se
puede comprobar a través de ini-
ciativas como las de la Red Em-
prendia (wwwredemprendia.es),
una agrupacion de universidades
para el fomento de ese emprendi-
miento que selecciona cada afio a
varios proyectos para competir en
Sus premios, para empresas que

empiezan y para nuevas ideas de |

empresa. Para los que arriesgan.
Entre los seleccionados en el

primer caso se encuentran ocho

empresas espanolas y ocho ibero-

americanas. Iproteos SL, spin-off |

de la Universitat de Barcelona y
el Institut d’'Investigacié Biome-
dica de Barcelona, es una de ellas.
Fundada hace algo menos de dos
anos y dedicada a desarrollar
tecnologias que permitan crear
farmacos atiles para enferme-
dades asociadas con el sistema
nervioso central. Teresa Tarrego,

investigadora catalana, es una de |

sus fundadoras y considera que
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tactos a nivel empresarial”.
Otro de los seleccionados por

Emprendia, en este caso en el |
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Cuando un cliente
escucha la palabra
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‘innovacion’, también
piensa ‘mas riesgo’
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“nulubox” son aplicables en las
situaciones mads variadas, y sus
primeros prototipos lo demues-
tran: el nulubox “social” permite

- subir datos de manera automatica

a las redes sociales personales. “Se
pueden instalar varias, por ejem-

' plo, en una conferencia. Si te ha

gustado, pasas por ellas tu acredi-
tacion electronica y el dispositivo
de encarga de subir —a Facebook,

. pongamos- una indicacion de que,
| en efecto, te ha gustado”. Facili-
~ dad de interaccion para el sujeto

y publicidad eficaz para el evento
u organizacion. El nulubox “sen-

. sores”, por su parte, estd enfocado

a un ambito radicalmente distinto
y permite controlar determina-
dos parametros de temperatura,

' humedad o presion atmosférica y

transferirios a una web de acceso

. privado del usuario, ahorrandose

asi los altos costos del proceso ha-
bitual. La empresa de Pablo aun

| no existe, pero existira pronto:

sus prototipos ya funcionan per-

fectamente, no tiene miedo vy es

consciente de que no trabaja para
un mercado local, sino para un

== | mundo comercial donde “no hay

. premio para ideas de empresa,

ha sido el proyecto Nulubox, de

' Pablo Sudrez Hernandez. El es el |

perfil del futuro, un estudiante de

. ingenieria técnica informatica de
" la universidad de La Laguna que '

tiene ya una apreciable experien-

' cia laboral y que, aplicando su pa- |

sion por el “hardware”, ha creado
varios dispositivos electronicos

. autoinstalables y de bajo coste

para, dice “conectar el mundo

fisico con la nube”. Esas “peque- |

fias cajitas” a las que ha llamado

PROYECTOS CONCRETOS QUE MARCAN CAMINOS

| iproteos

FROM PROTEASES TO PEPTIDE DRUGS
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sistemas nteligentes basado:
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limitacion geografica”,

INNOVAR, ARRIESLAR
Sin embargo, todos los visionarios

| necesitan una evaluacion certe-

ra de las condiciones del mer-
cado. Jan Brinkmann, profesor
del departamento de Politica de
Empresa de Esade afirma que el
perfil de riesgo para quien innova
es distinto al de quien afronta un
campo va trillado:

“Todo el mundo piensa siempre
que a un cliente le va a encantar
la palabra innovacion, pero en es-
tos casos hay que enfocar mucho,
tener una clara percepcion del

' riesgo vy no funcionar a un plazo

demasiado largo: cuando el clien-
te escucha ‘innovacién’ también
piensa ‘mas riesgo’.
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Iproteos es una
spin-off de la

Universitat |
de Barcelona |
y el Institut |
d’investigacié |
Biomeédica.

Pablo Suarez, en
la presentacion
de su proyecto

Nulubox, un

hardware que
permite conectar
todos los dispo-
sitivos del hogar
con la nube

Presentacion y
logotipo del Insti-
tut d'Investigacio
Biomeédica de
Barcelona




